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Egmond aan Zee | Dreefzicht Haarlem

MANAGER  
SALES & EVENTS 
16-38 UUR

VAC AT U R E
Voor Comer Dreefzicht Haarlem
zijn wij op zoek naar een:

Comer Dreefzicht is een nieuw restaurant midden in de Haarlemmerhout, het oudste stadspark van Nederland. 
Met een capaciteit van 250 zitplaatsen binnen, een overdekt, verwarmd terras met 250 plaatsen, 8 prachtige 
vergaderzalen en een congresruimte biedt Comer Dreefzicht een uitdagende werkomgeving. Bij Comer staat de 
gast centraal. De hoogste service en ambachtelijke gerechten, bereid met passie. Een allemansvriend, gastvrij voor 
jong en oud. Van tosti tot tournedos en van cocktail tot kaasplank; wij bieden verse, eerlijke en lokale gerechten.

Functieomschrijving:
Bij Comer Dreefzicht werken we aan een fantastische 
omgeving voor al onze gasten. Als Manager Sales & 
Events ben je verantwoordelijk voor het verkopen en  
organiseren van arrangementen en evenementen. Ook 
zorg jij dat onze 8 vergaderzalen en onze congresruimte 
goed benut worden. Jij bent dé contactpersoon voor 
onze zakelijke dienstverlening. Je geeft leiding aan het 
sales- en eventteam en hebt alle ruimte om jouw ideeën 
te ontwikkelen.

Verantwoordelijkheden:
•	 Ontwikkelen en implementeren van een strategie om 

de verkoop van vergaderzalen, arrangementen en 
evenementen te stimuleren.

•	 Proactief benaderen van potentiële klanten en het 
onderhouden van bestaande relaties.

•	 Coördineren van evenementen, inclusief planning, 
logistiek, catering en entertainment.

•	 Leiding geven aan het sales- en eventteam en 
ondersteunen bij het behalen van hun doelen.

•	 Zorgen voor een uitstekende klantenservice en het 
overtreffen van de verwachtingen van onze gasten. 

Vereisten:
•	 Bewezen ervaring in een vergelijkbare sales- en 

evenementenrol, bij voorkeur in de horeca of 
hospitality. 
 

 

•	 Uitstekende communicatie- en 
onderhandelingsvaardigheden, met het vermogen om 
effectief te communiceren met klanten en teamleden.

•	 Sterke organisatorische vaardigheden en het 
vermogen om meerdere taken tegelijkertijd te 
beheren.

•	 Resultaatgericht met een passie voor het behalen van 
verkoopdoelen.

•	 Flexibiliteit om te werken tijdens avonden, 
weekenden en feestdagen indien nodig.

Wij bieden:
•	 Een uitdagende leiderschapsrol in een dynamische  

en groeiende omgeving.
•	 Volop ruimte om je eigen ideeën te ontwikkelen.
•	 Mogelijkheden voor professionele groei. 
•	 Een competitief salaris en secundaire 

arbeidsvoorwaarden.
•	 Een vriendelijke en ondersteunende werkomgeving 

met een hecht team van professionals. 

Sollicitatieprocedure 
Als jij denkt dat je de juiste persoon bent voor deze 
functie, stuur dan je CV en motivatiebrief naar 
vacature@comer.nl. 

We kijken uit naar je sollicitatie!


